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Tecno misura quanto si e sostenibili

di Lucio Sironi

Marginalitd in forte crescita e un rafforzamen-
to deciso dell'offerta in ambito Esg sono le
novita con cui Tecno, societa quotata sul segmento

gm di Piazza Affari, tra le maggiori realta italia-
ne nel settore sustaintech, si appresta a chiudere il
2025. I numeri chiave preliminari consolidati alla
fine del 2025 indicano un ebitda compreso tra 6 ¢
6.2 milioni di euro, con una marginalita sul valo-
re della produzione nel range 18,6-19,2%. Un dato
che supera la guidance comunicata al momento

consulenza strategica anche la misurazione strut-
turata delle performance ambientali, sociali e di
overnance, con il rilascio di un rating certificabi-
‘e da un organismo terzo indipendente. Un passag-
io chiave ¢ rappresentato dall’idoneita all'accre-
itamento da parte di Accredia, che permette a
Tecno di offrire un servizio di rating Esg ricono-
sciuto e ile. Lo schema Esg-V ¢ allineato
li standard internazionali ed é stato validato
| Gri, posizionandosi come strumento metodolo-
gicamente solido e verificabile, integrabile nei per-
corsi di sustainable transformation %d roposti
U

della c?euotazione. avvenuta lo scorso luglio, che  dal gruppo. Per le imprese clienti, Esg-Value si tra-
prevedeva una crescita del 50% rispetto all ebitda  ducein vantaggi concreti: maggiore compelitivita,
2034 pro-forma, che era d:ie 1

milioni (con margine

15.3%), includendo i effett TECNO A PIAZZA AFFARI (2025-26)

%e)le chzuisiiioni_ dzl Ergo e;li B ;
, che risalgono
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Alla base della crescita si Tec-
no, che ha sede a Napoli, vi é
Uincremento dei ricavt, traina-
to in particolare dalla busi-
ness unit Sustainable Tran-
sformation, che produce oggi
oltre la meta del fatturato com-
plessivo. Un segmento che
combina tecnologie SustainTe-
ch e consulenza strategica ba-
sata su dati misurabil. «Il mi-

glioramento della redditivita é stato inoltre soste-
nuto da una nmggb'xgre efficienza operativa, spie-
a Giovanni Lombardi, fondatore e presidente di
ecno, «il che significa aumentodella produttivita
del personale diretto, economie di scala, internaliz-
zazione di alcune attivita tecniche e ottimizzazio-
ne della forza commerciale. La solidita del nostro
modello di business oggi si riflette non solo nei nu-
meri ma anche nella capacita di trasformare la so-
stenibilita da dichiarazione di intentia leva indu-
striale misurabile, coerentee credibile per il merca-
toe per gli investitori, . S
Insieme ai risultati economico-finanziari, Tecno
accelera sul fronte dell'innovazione con il lanciodi
Esg-Value Xe -V), piattaforma proprietaria di ra-
ting Esg che amplia il perimetro dell'offerta del
gruppo. La soluzione consente di affiancare alla

Per % da IPO
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accessoa nuovi mercati, premialita nei bandi pub-
blici, dialogo piti efficace con investitori e stakehol -
der, oltre alla riduzione dei rischi di greenwa-
shing grazie alla verifica indipendente.
Nel primo semestre 2025 il gruppo eampano ha
iunto 12,8 milioni di euro, in crescita del
106% rispetto allo stesso periodo dell'anno prece-
dente, con circa 4.500 clienti. L'azione, quotata in
sededi ipoa 2,5 euro (tutto in aumento di capitale
per untotale di 11 milioni) quota attorno ai 3 euro
per una capitalizzazione di circa 44 milioni di eu-
ro, Gli analisti di Intesa Sanpaolo e Pmi Capital
Research stimano un target price sul titolo rispetti-
vamentedi 521¢5,1euro, nandogli un u&s’{-
de potenziale di oltre il 60%. Al fondatore Lombar-
di fa capo il 69,44% del capitale, mentre il resto é
flottante. (riproduzione riservata)
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